
- 1 -

1  NEMIC

NEMIC

기 관 개 요

기관명 NEMIC
창업기업
지원국가

미국(보스턴)

설립년도 2017년 대표자
Lydia Shin Schroter,

Aidan Petrie
홈페이지 www.Nemicenter.com

전문분야 AI, 헬스케어, 메드테크, 빅데이터, 디지털 헬스케어 등

컨소시엄 igniteXL Ventures(미국), 스타트업엑스(한국)

프로그램
일정(안)

▪ (국내 프로그램) ’22.6.13.(월) ~ 7.22.(금)

▪ (현지 프로그램)

 ① ’22.9.12.(월) ~ 10.7.(금), 미국 동부(프로비던스/보스턴)

 ② ’22.10.10.(월) ~ 10.21.(금), 미국 서부(샌프란시스코, 실리콘밸리)

프로그램 주요내용

기관 현황 
및 특징

▪ 2017년 9월에 설립하였으며 130개 이상의 미국 및 글로벌 스타트업과 
액셀러레이팅 프로그램을 진행

▪ NEMIC 부트캠프 및 액셀러레이팅 프로그램 참여기업 총 500만달러 
이상의 투자유치 성과

▪ CEO 리더십 트레이닝, 교육, 워크샵, 멘토링 및 코칭 세션, VC 및 AC와 
데모데이 개최

▪ 코워킹 공간과 회의실을 제공하며 미국 현지 입주 스타트업과 네트워킹, 
투자자와의 네트워킹을 제공

참여인력

▪ Lydia Shin Schroter (CPA, MBA, Co-Founder, Managing Partner, NEMIC)
  - Investor and Co-Founder, MagpieX Accelerator Fund
  - Founder/President, KIGA Lans-NE
  - Co-Founder and Board, Galaxy Power Inc.

▪ Aidan Petrie (Managing Partner, NEMIC) 
  - Managing Partner, MagpieX MedTech Accelerator
  - Provost Fellow, Rhode Island School of Design
  - C0-Funderand Chief Innovation Officer, Ximedica

▪ Tara Maey Petrie( Director, Program Management + Business Development)
  - Program Manager, MagpieX MedTech Accelerator
  - Marketing Strategist, Ximedica
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국내

프로그램 

운영계획

▪ 1주차 : 오리엔테이션, 사전 글로별 역량 진단, 네트워킹

▪ 2주차 : 미국 스타트업 트렌드, 글로벌 투자유치 등 교육

▪ 3주차 : IR컨설팅(1) – 투자유치 전략 수립, 비즈니스 모델 고도화

▪ 4주차 : IR컨설팅(2) – 영문 IR자료 고도화

▪ 5주차 : 글로벌 IR피칭 멘토링

▪ 6주차 : 글로벌 모의IR 및 투자자 네트워킹

현지 

프로그램 

운영계획

[미국 동부, 1~4주차]

▪1주차 : 팀별 갭분석 (제품/서비스 현지화 가능성, 글로벌 경쟁성 분석 등)

▪ 2주차 : 미국 시장 진출 전략 수립 및 투자유치 전략 수립

▪ 3주차 : 투자자 및 분야별 전문가 멘토링

▪ 4주차 : 투자자 네트워킹 및 현지 데모데이

[미국 서부, 5~6주차]

▪ 5주차 : 오리엔테이션, 교육(미국 현지 시장, IR자료 등), IR멘토링, 투자자 

네트워킹

▪ 6주차 : IR피칭 리허설, 현지 데모데이, IR멘토링, 투자자 네트워킹
정규 

프로그램 외 

제공 가능 

서비스 

▪ 미국 현지 시장 소프트랜딩 지원

▪ 미국 현지 법인 설립 지원

▪ 미국 공항 픽업 및 숙박 시설 예약 지원

▪ 후속지원한국 투자자 네트워킹 및 투자유치 연계 지원

네트워크 

보유현황

및

활용계획

▪ IP, 마케팅, 법률, 세일즈 등 200명 이상 전문가 네트워크 보유

▪ 활용계획

 - (1단계) 참여 팀별 글로벌 역량 진단 및 제품/서비스 현지화 가능성, 

보유 기술, IP현황, 규제 등 갭분석 진행

 - (2단계) 진단 및 분석과 팀의 니즈를 기반으로 분야별 전문가 멘토, 투

자자, 파트너 등 매칭

 - (3단계) 전문가 네트워크를 통해 팀별 맞춤형 교육, 멘토링, 컨설팅을 

진행하고 네트워킹, 파트너쉽을 제공

창업기업 

선정 시

주요

평가항목

구분 평가항목 세부내용 평가 비율

1 글로벌 역량
(시장성)

•글로벌(미국) 비즈니스 모델 적정성 
•미국 현지 시장 진출 잠재력 30%

2 기술성
•제품/서비스/기술의 우수성
•미국 현지 시장 사업화 실현가능성 (IP
확보 현황 등)

20%

3 사업성 • 비즈니스 모델 적정성 및 타당성
• 제품/서비스의 수익성 25%

4 팀 역량
•대표자 및 팀원의 전문성
•대표자 및 팀원 프로그램 참여 의지 및 태도
•대표자 및 팀원 글로벌 역량

25%
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2  igniteXL Ventures(컨소시엄)

igniteXL Ventures

기 관 개 요

기관명 igniteXL Ventures
창업기업
지원국가

미국(샌프란시스코)

설립년도 2020년 대표자 Claire Chang

홈페이지 ignitexl.vc

전문분야 뷰티테크, 웰니스, ICT

프로그램
일정(안)

▪ (국내 프로그램) ’22.6.13.(월) ~ 7.22.(금)

▪ (현지 프로그램)

 ① ’22.9.12.(월) ~ 10.7.(금), 미국 동부(프로비던스/보스턴)

 ② ’22.10.10.(월) ~ 10.21.(금), 미국 서부(샌프란시스코, 실리콘밸리)

프로그램 주요내용

기관 현황 
및 특징

▪ 2020년에 설립된 실리콘밸리 소재 글로벌 벤처캐피탈

▪ 200개 이상의 한국 스타트업의 미국 현지시장 진출 지원(Flitto, 스마트

스터디, KnowRE 등)

▪ 글로벌 시장 규모 5조달러의 디지털 트랜스포메이션(Digital transformation)과 

문화적 변혁(Cultural transformation) 산업에 뒤를 쫓아 1,000만 달러 

규모(약 120억원)의 1호 펀드를 조성하여 테크놀로지, 뷰티, 웰빙 등 

산업에 우수한 초기 스타트업에 투자

▪ 현재까지 총 26개 스타트업 투자 포트폴리오 보유

▪ 글로벌 투자자, 액셀러레이터, 인큐베이터 등 다양한 파트너들과 함께 

스타트업에게 양질의 인사이트를 제공하고 네트워크 연계 지원

참여인력

▪ Clair Chang (Founding Partner, igniteXL Ventures)

  - Managing Director, igniteXL (2014-2020)

  - Managing Partner, Brightstone partners (2011-2016)

  - Chairman, Asian Business League of San Francisco (2003-2014)
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국내

프로그램 

운영계획

▪ 1주차 : 오리엔테이션, 사전 글로별 역량 진단, 네트워킹

▪ 2주차 : 미국 스타트업 트렌드, 글로벌 투자유치 등 교육

▪ 3주차 : IR컨설팅(1) – 투자유치 전략 수립, 비즈니스 모델 고도화

▪ 4주차 : IR컨설팅(2) – 영문 IR자료 고도화

▪ 5주차 : 글로벌 IR피칭 멘토링

▪ 6주차 : 글로벌 모의IR 및 투자자 네트워킹

현지 

프로그램 

운영계획

[미국 동부, 1~4주차]

▪1주차 : 팀별 갭분석 (제품/서비스 현지화 가능성, 글로벌 경쟁성 분석 등)

▪ 2주차 : 미국 시장 진출 전략 수립 및 투자유치 전략 수립

▪ 3주차 : 투자자 및 분야별 전문가 멘토링

▪ 4주차 : 투자자 네트워킹 및 현지 데모데이

[미국 서부, 5~6주차]

▪ 5주차 : 오리엔테이션, 교육(미국 현지 시장, IR자료 등), IR멘토링, 투자자 

네트워킹

▪ 6주차 : IR피칭 리허설, 현지 데모데이, IR멘토링, 투자자 네트워킹

정규 

프로그램 외 

제공 가능 

서비스 

▪ 미국 현지 시장 소프트랜딩 지원

▪ 미국 현지 법인 설립 지원

▪ 미국 공항 픽업 및 숙박 시설 예약 지원

▪ 후속지원한국 투자자 네트워킹 및 투자유치 연계 지원

네트워크 

보유현황

및

활용계획

▪ IP, 마케팅, 법률, 세일즈 등 200명 이상 전문가 네트워크 보유

▪ 활용계획

 - (1단계) 참여 팀별 글로벌 역량 진단 및 제품/서비스 현지화 가능성, 

보유 기술, IP현황, 규제 등 갭분석 진행

 - (2단계) 진단 및 분석과 팀의 니즈를 기반으로 분야별 전문가 멘토, 투

자자, 파트너 등 매칭

 - (3단계) 전문가 네트워크를 통해 팀별 맞춤형 교육, 멘토링, 컨설팅을 

진행하고 네트워킹, 파트너쉽을 제공

창업기업 

선정 시

주요

평가항목

구분 평가항목 세부내용 평가 비율

1 글로벌 역량
(시장성)

•글로벌(미국) 비즈니스 모델 적정성 
•미국 현지 시장 진출 잠재력 30%

2 기술성
•제품/서비스/기술의 우수성
•미국 현지 시장 사업화 실현가능성 (IP
확보 현황 등)

20%

3 사업성 • 비즈니스 모델 적정성 및 타당성
• 제품/서비스의 수익성 25%

4 팀 역량
•대표자 및 팀원의 전문성
•대표자 및 팀원 프로그램 참여 의지 및 태도
•대표자 및 팀원 글로벌 역량

25%
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3  스타트업엑스(컨소시엄)

스타트업엑스

기 관 개 요

기관명 스타트업엑스
창업기업
지원국가

미국

설립년도 2015년 대표자 신유정

홈페이지 www.startup-x.com

전문분야 환경, 소셜벤처, 콘텐츠, AI, 빅데이터, 헬스케어, 웰니스

프로그램
일정(안)

▪ (국내 프로그램) ’22.6.13.(월) ~ 7.22.(금)

▪ (현지 프로그램)

 ① ’22.9.12.(월) ~ 10.7.(금), 미국 동부(프로비던스/보스턴)

 ② ’22.10.10.(월) ~ 10.21.(금), 미국 서부(샌프란시스코, 실리콘밸리)

프로그램 주요내용

기관 현황 
및 특징

▪ 글로벌 임팩트 액셀러레이터로 “세계를 더 가치있게”라는 미션을 토대로 
글로벌 잠재력이 뛰어난 창업팀과 사회적 가치에 기여하는 초기 창업
자들을 발굴 육성하고 투자

▪ 미국, 중국, 홍콩, 싱가포르, 베트남, 인도, 프랑스 등 10개국 이상의 글로벌 
투자 파트너(AC,VC) 네트워크를 통해 창업팀의 글로벌 진출과 해외 투
자유치를 지원

▪ 대기업 및 중견기업과 스타트업이 상생 할 수 있도록 오픈이노베이션 
프로그램을 진행하여 ㈜라파스와 10X프로그램, ㈜브리온컴퍼니와 XYZ
프로그램을 성공적으로 진행

▪ 총 750개팀 이상의 팀이 프로그램에 참여하였으며 우수한 창업팀에 
직접 투자와 투자유치 연계를 지원하여 총25개 기업의 포트폴리오를 보유

참여인력

▪ 신유정 대표 (스타트업엑스)
  - 현) 연세대학교 창업지원단 겸임교수
  - 벤처포트 글로벌 액셀러레이터 이사
  - 이지웍스유니버스 공동대표
▪ 심영권 이사 (스타트업엑스)
  - 한국M&A센터
  - 위메이크 액셀러레이터
  - 증권사(애플투자증권) 애널리스트
▪ 김민준 팀장 (스타트업엑스)
  - Seed Angels 개인투자조합 LP 
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국내

프로그램 

운영계획

▪ 1주차 : 오리엔테이션, 사전 글로별 역량 진단, 네트워킹

▪ 2주차 : 미국 스타트업 트렌드, 글로벌 투자유치 등 교육

▪ 3주차 : IR컨설팅(1) – 투자유치 전략 수립, 비즈니스 모델 고도화

▪ 4주차 : IR컨설팅(2) – 영문 IR자료 고도화

▪ 5주차 : 글로벌 IR피칭 멘토링

▪ 6주차 : 글로벌 모의IR 및 투자자 네트워킹

현지 

프로그램 

운영계획

[미국 동부, 1~4주차]

▪1주차 : 팀별 갭분석 (제품/서비스 현지화 가능성, 글로벌 경쟁성 분석 등)

▪ 2주차 : 미국 시장 진출 전략 수립 및 투자유치 전략 수립

▪ 3주차 : 투자자 및 분야별 전문가 멘토링

▪ 4주차 : 투자자 네트워킹 및 현지 데모데이

[미국 서부, 5~6주차]

▪ 5주차 : 오리엔테이션, 교육(미국 현지 시장, IR자료 등), IR멘토링, 투자자 

네트워킹

▪ 6주차 : IR피칭 리허설, 현지 데모데이, IR멘토링, 투자자 네트워킹

정규 

프로그램 외 

제공 가능 

서비스 

▪ 미국 현지 시장 소프트랜딩 지원

▪ 미국 현지 법인 설립 지원

▪ 미국 공항 픽업 및 숙박 시설 예약 지원

▪ 후속지원한국 투자자 네트워킹 및 투자유치 연계 지원

네트워크 

보유현황

및

활용계획

▪ IP, 마케팅, 법률, 세일즈 등 200명 이상 전문가 네트워크 보유

▪ 활용계획

 - (1단계) 참여 팀별 글로벌 역량 진단 및 제품/서비스 현지화 가능성, 

보유 기술, IP현황, 규제 등 갭분석 진행

 - (2단계) 진단 및 분석과 팀의 니즈를 기반으로 분야별 전문가 멘토, 투

자자, 파트너 등 매칭

 - (3단계) 전문가 네트워크를 통해 팀별 맞춤형 교육, 멘토링, 컨설팅을 

진행하고 네트워킹, 파트너쉽을 제공

창업기업 

선정 시

주요

평가항목

구분 평가항목 세부내용 평가 비율

1 글로벌 역량
(시장성)

•글로벌(미국) 비즈니스 모델 적정성 
•미국 현지 시장 진출 잠재력 30%

2 기술성
•제품/서비스/기술의 우수성
•미국 현지 시장 사업화 실현가능성 (IP
확보 현황 등)

20%

3 사업성 • 비즈니스 모델 적정성 및 타당성
• 제품/서비스의 수익성 25%

4 팀 역량
•대표자 및 팀원의 전문성
•대표자 및 팀원 프로그램 참여 의지 및 태도
•대표자 및 팀원 글로벌 역량

25%


